Vi vill gora vara kunder
till digitaliseringens vinnare

Samarbete ir nyckelordet for Asa Svedenheim,

| Aktuellt

Chief Digitalization Officer for Digital Industries pa Siemens.

i behover alla lyfta oss en nivd och ta vara pa digita-

liseringens mojligheter. Det dr budskapet fran Asa
Svedenheim som sedan oktober d4r CDO pa Siemens i Sverige
och som kommer fran informations- och kommunikations-
branschen med méngarig erfarenhet av hur en uppkopplad
varld mojliggor nya affarsmodeller.

Vilkommen till oss! Hur kdnns det?

- Tack! For mig som kommer utifran ar det véldigt roligt
och spdnnande att se kraften som uppstar nar man knyter
ihop Siemens extremt solida automationskompetens med
bransch- och digitaliseringskompetens for att gora det all-
ra bdsta mojliga for kunderna. Det ar det som ar Siemens
styrka: att man har kompetens inom hela virdekedjan. Rena
it-foretag &r bra p& databehandling och dataanalys men
for att verkligen effektivisera behdvs dven forstielsen for
tillverkningsprocesserna och vad det &r man ska mata. Du
maéste forstd kundens verksamhet for att veta hur data och
information fran produktionen kan ge mdojlighet att fatta
mer affarsmaéssiga beslut.

Det ar spannande saker som kan goras om ratt kunskap och
forstaelse finns.

- Exakt. Och deriktigtstoraviardena finnsifeedbackloopen,
closed-loop manufacturing, som innebér att aterkoppla fran
och kontinuerligt optimera varje steg.

Vad blir din roll?

—Jag vill jobba for och hjélpa till att hoja ribban internt och
se till att vi jobbar @nnu mer tillsammans med kunden, for
att med var erfarenhet och tekniska l6sningar stotta deras
affér. Vi pa Siemens &r otroligt duktiga pa tekniska l6sning-
ar men vi maste jobba vildigt ndra kunden for att veta hur

Flexibility

D 4

Security

vi kan hjilpa till med var djupa automations- och digitali-
seringskompetens och forsté vilket virde av digitalisering-
en kunden kan fa. Min roll blir att hjilpa véra saljare att
orkestrera det otroliga utbud som ryms i konceptet Digital
Enterprise och tydligt f4 fram vad och hur vi kan bidra i kun-
dernas transformationsresa.

Vad ér Digital Enterprise?

- Det dr var portf6lj med hard- och mjukvara, 16sningar och
tjdnster for attdigitaliseraindustri- och foretagsvarlden och
som gor att vi kan hjdlpa kunderna att korta time-to-market,
oka flexibiliteten, kvaliteten och effektiviteten och héja den
industriella sikerheten.

Hur ska vi hjdlpa kunderna att uppna det?

- Vi maste naturligtvis berétta vad vi kan men vi maste ock-
sd samarbeta med kunderna for att veta hur vara losningar
kan bidra till deras affirsnytta. Det ar tillsammans och
nédra kunden det sker. Nér vi far till en 6ppen dialog mellan
kundens affiarshehov och vart teknikkunnande kan vi gora
valdigt mycket. Om vijobbar som ett team tillsammans med
kunden kan vi tillsammans paverka utvecklingen och ldgga
investeringspengarna pa det som 6nskas av kunden.

Samarbete ar nyckelordet alltsa.
- Ja, vi vill ju vara med pa kundens férdndringsresa och
bidra till att skapa vdrden genom digitalisering och d&
maste vi forstd kunden fullt ut. Omvérlden férdndras fort.
Digitaliseringen hinder nu och den hdander snabbt. Det vik-
tiga dr att borja nagonstans men nagonstans méste ocksa
hidnga ihop med helheten. Tank stort, starta litet! m
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