Starkes Ergebnis

Peter Loscher, Vorsitzender des
Vorstands der Siemens AG

.Siemens hat seine
Ertragskraft erneut
eindrucksvoll unter
Beweis gestellt”,
sagte Siemens-

Vorstandschef

Peter Loscher. ,Hierbei profitieren wir
besonders von den friihzeitig umgesetz-
ten MaBnahmen zur Starkung der Wett-
bewerbsfahigkeit. Wir haben auch in
Zeiten der Krise sehr bewusst unsere
Innovationsdynamik beibehalten und
behaupten uns gut im Markt. Wir erwar-
ten, das Sektorenergebnis des Vorjahres

zu Ubertreffen.”
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Exzellente Entwicklung in stabileren Markten

Umsatz steigt im Vergleich zum Vorquartal

Finanzielle Hohepunkte:

Das Ergebnis der Sektoren stieg im Vergleich zum
Vorjahreszeitraum um 16 % auf 2,138 Mrd. EUR auf-
grund hoherer Ergebnisse in allen Sektoren.

Das Ergebnis der fortgefiihrten Aktivitaten lag bei
1,484 Mrd. EUR, der unverwdsserte Gewinn je Aktie
bei 1,69 EUR. Das waren 55 % mehr als im zweiten
Quartal des Vorjahres. Der Gewinn nach Steuern klet-
terte um 48 % auf 1,498 Mrd. EUR, was einem un-
verwadsserten Gewinn je Aktie von 1,70 EUR ent-
sprach.

Der Umsatz sank im Vergleich zum Vorjahreszeitraum
um 4 % auf 18,227 Mrd. EUR. In den Sektoren Energy
und Industry gingen die Umsdtze im einstelligen Be-
reich zurlick, bei Healthcare blieb der Umsatz stabil.

Der Auftragseingang lag im zweiten Quartal mit
17,844 Mrd. EUR 14 % unter dem Wert der Vorjah-
resperiode, da diese ein auBergewdhnlich hohes Vo-
lumen an GroBauftrdgen beinhaltet hatte. Dennoch
verzeichnete die Mehrzahl der Siemens-Divisionen
einen héheren Auftragseingang als im Vorjahreszeit-
raum.

Der Free Cash Flow aus fortgefiihrten Aktivitaten lag
bei 1,251 Mrd. EUR, verglichen mit 1,138 Mrd. EUR
im zweiten Quartal des Vorjahrs.
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Die Marktentwicklung flr Siemens war
im zweiten Quartal erneut uneinheit-
lich. Im Sektor Industry gab es Anzei-
chen fir ein verbessertes Marktumfeld
in den kurzzyklischen Geschaften,
wahrend die Markte in einigen Ener-
gie- und Industrie-
Infrastrukturgeschaften weiter
schrumpften. Der Auftragseingang
sank um 14 % im Vergleich zum Vor-
jahreszeitraum, der ein Rekordvolu-
men aus GroBauftragen enthielt. Der
Umsatz fiel dagegen lediglich um 4 %,
was teilweise auf den abfedernden
Effekt des starken Auftragsbestands in
einer Reihe von Infrastrukturgeschaf-
ten zurlickzuflihren ist. Im Vergleich
zum Vorquartal legte der Umsatz in
allen drei Sektoren zu. Das Book-to-
Bill-Verhaltnis lag flir die Summe der
Sektoren bei 0,98. Der Auftragsbe-
stand der Sektoren legte aufgrund von
Wahrungsumrechnungseffekten leicht
auf insgesamt 84 Mrd. EUR zu.

Der Umsatz des Sektors Industry fiel
um 4 % in Folge von zweistelligen
Riickgangen bei Drive Technologies
und Industry Solutions. Diese wurden
von Zuwdchsen in anderen Divisionen,
angeflihrt von OSRAM, teilweise aus-
geglichen. Der Sektor Energy ver-
zeichnete einen Riickgang von 3 %,
vor allem aufgrund eines geringeren
Umsatzes in den Stromnetzgeschaf-
ten. Der Umsatz von Healthcare ging
im Vergleich zum Vorjahr um 1 % zu-
riick.

Auf geografischer Sicht sank der Um-
satz in den Regionen Amerika sowie
Europa, Gemeinschaft unabhangiger
Staaten, Afrika, Naher und Mittlerer
Osten (Europa/GANO). Der grundsatz-
liche Trend von starkeren Umsatzen in
Schwellenldndern zeigte sich beson-
ders in der Region Asien, Australien.
Hier legte der Umsatz um 10 % zu.

Verhéltnis von Auftragseingang zu Umsatz (Book-to-Bill-Verhéltnis)
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Im Vergleich zum Vorjahreszeitraum,
der das zuvor genannte hohe Volumen
aus GroBauftrdgen beinhaltet hatte,
fiel der Auftragseingang im Sektor
Energy um 26 % und im Sektor In-
dustry um 9 %. Die Divisionen Industry
Automation und Drive Technologies
verzeichneten erstmals seit mehr als
einem Jahr wieder einen Anstieg des
Auftragseingangs im Vergleich zum
Vorjahreswert. Der Auftragseingang
des Sektors Healthcare lag auf dem
Niveau des Vorjahresquartals.

Aus geografischer Sicht verzeichneten
die Regionen Europa/GANO und Asien,
Australien einen zweistelligen Rick-
gang des Auftragseingangs, vor allem
in Folge der zuvor genannten Faktoren
bei Energy und Industry. In der Region
Amerika stieg der Auftragseingang
aufgrund von Zuwachsen bei Industry
und Healthcare.

Auftragseingang & Umsatz
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Das Ergebnis der Sektoren stieg im
zweiten Quartal auf 2,138 Mrd. EUR,
mit Zuwdchsen in allen drei Sektoren.
Das Ergebnis der Sektoren profitierte
von Ertrdgen in Hohe von

180 Mio. EUR im Zusammenhang mit
einer Anpassung von Pensionspldnen
in den USA. Der groBte Effekt entfiel
dabei auf Healthcare und Industry.
Dieser Pensions-Ertrag wurde durch
Aufwendungen von 125 Mio. EUR fir
Kapazitdtsanpassungen insbesondere
bei Energy und Industry aufgewogen.

Das Ergebniswachstum von Energy
stammte vornehmlich aus der Division
Fossil Power Generation, die ihren
Geschaftsmix verbesserte. Der Sektor
Healthcare verbesserte seinen Ge-
schaftsmix und reduzierte seine Funk-
tionskosten im Vergleich zum Vorjahr.
Zudem profitierte Healthcare weiter-
hin von einer vorteilhaften Wahrungs-
sicherung. Im Sektor Industry zeigte
sich der Erfolg der ergriffenen MaB-
nahmen, um dem konjunkturellen
Abschwung zu begegnen. Positiv wirk-
te sich hier das verbesserte Geschafts-
umfeld in den kurzzyklischen Geschaf-
ten aus.

Ergebnis Summe Sektoren

2.138

1.844

Das Ergebnis der fortgefiihrten Aktivi-
taten betrug 1,484 Mrd. EUR und lag
damit 55 % Uber dem Vorjahreswert.
Die zwei wesentlichen Faktoren fir
den Anstieg im Vergleich zum Vorjahr
waren das héhere Ergebnis der Sekto-
ren und eine signifikante Reduzierung
der Aufwendungen fir zentrale Posten
und Pensionen. Diese sanken auf

156 (i. Vj. 451) Mio. EUR. Insbesonde-
re die Aufwendungen fiir zentrale
Posten profitierten von einem Ertrag
aus der Einigung bei rechtlichen The-
men.

Unverwdssertes Ergebnis je Aktie

1,69 1,70

1,11

Ergebnis aus Gewinn

fortgefiihrten (nach Steuern)
Q2 2009 Q2 20v1 0 . Aktivitaten _
Werte in Mio. EUR Werte in EUR
Sektoren: @ Industry @ Energy Healthcare Q22009 @ Q22010
O Verédnderung in %
Ergebnis
1.484 1.498
955 1.013
58 14
Gewinn aus Gewinn aus nicht Gewinn
fortgefiihrten fortgefiihrten (nach Steuern)
Aktivitaten Aktivitaten (nach Steuern)

Q22009 @ Q22010 O Veranderungin %

Werte in Mio. EUR

Siemens 3

Der Zuwachs beim Ergebnis der fort-
geflihrten Aktivitaten enthielt zudem
verbesserte Ergebnisse aus den zentral
gesteuerten Portfolioaktivitaten und
ein im Vergleich zum Vorjahreszeit-
raum hoheres Ergebnis von Siemens
Real Estate. Die zuvor genannten Er-
trdge aus der Anpassung von Pensi-
onsplanen beliefen sich fiir Siemens
insgesamt auf 192 Mio. EUR vor Steu-
ern.



Der Free Cash Flow auf Ebene der
Sektoren kletterte im Vergleich zum
Vorjahreszeitraum um 35 % auf

2,572 Mrd. EUR. Der Zuwachs resul-
tierte vornehmlich aus einem geringe-
ren Nettoumlaufvermogen (Net Wor-
king Capital) und einer strikten Kon-
trolle von Investitionen in Sachanlagen
und immaterielle Vermdgensgegens-
tande.

Der Free Cash Flow aus den fortge-
flhrten Aktivitaten betrug

1,251 Mrd. EUR im Vergleich zu

1,138 Mrd. EUR im Vorjahreszeitraum.
Die aktuelle Berichtsperiode enthielt
einen Mittelabfluss von rund

0,2 Mrd. EUR in Zusammenhang mit
Abfindungszahlungen und substanziell
héhere Zahlungen von Ertragsteuern,
Liquiditatsabflisse flr Finanzierungs-
aktivitaten sowie eine zusatzliche
Zufliihrung in das Pensionsfondsver-
madgen in GroBbritannien. Die Vorjah-
resperiode enthielt Mittelabfliisse von
rund 0,3 Mrd. EUR, die aus Projekt-
Uberprifungen, strukturellen Initiati-
ven sowie der Reduzierung der Ver-
triebs- und allgemeinen Verwaltungs-
kosten resultierten.

Free Cash Flow

Der Return on Capital Employed
(ROCE), also die Kapitalrendite,

stieg auf fortgefiihrter Basis auf

15,1 (i. Vj. 9,2) %. Dieser Anstieg re-
sultierte vornehmlich aus dem héhe-
ren Ergebnis der fortgefiihrten Aktivi-
tdten. In geringerem MaBe profitierte
der ROCE auch von einem Riickgang
des durchschnittlich eingesetzten
Kapitals.

1.901 1.138 1.103
Summe Sektoren Fortgefiihrte Fortgefiihrte und nicht
Aktivitaten fortgefiihrte Aktivitaten
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Kapitalrendite* (Return on Capital
Employed, ROCE)

9,2%

Q22009 @ Q22010
* fortgefiihrte Aktivitdten
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Die prognostizierte Unterdeckung der
wesentlichen Siemens-Pensionsplane
lag zum 31. Marz 2010 bei rund

4,6 Mrd. EUR. Zum Ende des Ge-
schaftsjahrs 2009 betrug diese De-
ckungsliicke rund 4,0 Mrd. EUR und
zum Ende des ersten Quartals 2010
rund 4,2 Mrd. EUR.

Der Riickgang des Finanzierungsstatus
seit dem 31. Dezember 2009 resultier-
te aus dem Anstieg des Anwart-
schaftsbarwerts der Pensionsverpflich-
tungen (Defined Benefit Obligation -
DBO), der durch das positive Anlage-
ergebnis des Fondsvermdgens und
zusatzliche Zufiihrungen des Unter-
nehmens in GroBbritannien nur teil-
weise kompensiert wurde. Die DBO
erhohte sich hauptsachlich aufgrund
der Absenkung der Abzinsungssatze
zum 31. Marz 2010, was den Effekt
auf die DBO aus einer Pensionsplanan-
derung in den USA mehr als aufgewo-
gen hat. Die Veranderung im Finanzie-
rungsstatus hat grundsatzlich keine
Auswirkung auf die Ergebnisse des
laufenden Geschéftsjahrs, wirkt sich
aber auf das Eigenkapital in der Bilanz
aus.

Cash Conversion Rate (CCR)* (Verhdltnis
von freien Zahlungsmittelzufluss zu
Ergebnis)

1,19

Q22009 @ Q22010
* fortgeflihrte Aktivitdten

Finanzierungsstatus der Pensionspldne

31. Dez. 2009

31. Mérz 2010

Werte in Mrd. EUR



Das Ergebnis des Sektors Industry
legte um 17 % auf 783 Mio. EUR zu.
Gestltzt wurde der Anstieg von einer
deutlichen Trendwende in den Divisi-
onen Industry Automation und OS-
RAM. Kapazitatsanpassungen und
Kostensenkungen in vorangegange-
nen Perioden verbesserten die Profita-
bilitat. Zudem stieg die Nachfrage in
den kurzzyklischen Geschéften. In-
dustry buchte im abgelaufenen Quar-
tal 50 Mio. EUR Abfindungsaufwen-
dungen und damit verbundene Kos-
ten.

Das Sektorergebnis enthielt

76 Mio. EUR aus dem zuvor erwdhnten
Pensions-Ertrag, der alle Divisionen
innerhalb des Sektors betraf. Dieser
Effekt wurde von Aufwendungen in
Verbindung mit einem Projekt-
Engagement mit einem lokalen Part-
ner in den USA und einer Riickstellung
fur eine lieferantenbezogene Gewahr-
leistung mehr als kompensiert.

Der Umsatz lag um 4 % unter der Vor-
jahresperiode, was in erster Linie aus
einer schwacheren Nachfrage in der
Prozessautomatisierung und den spat-
zyklischen Geschaften des Sektors mit
der verarbeitenden Industrie resultier-
te. Der Auftragseingang fiel insgesamt
um 9 %. Dies ist auf die hohe Ver-
gleichsbasis bei der Division Mobility
zurlickzufiihren, die im Vorjahresquar-
tal einen auBergewdhnlich groBen
Auftrag aus China erhalten hatte. Da-
gegen verzeichneten alle anderen
Divisionen mit Ausnahme von Industry
Solutions im zweiten Quartal einen
Zuwachs der Auftragseingange im
Vergleich zum Vorjahresquartal. Auf
regionaler Basis glich das Umsatz-
wachstum in Asien, Australien Riick-
gange in Europa/GANO und Amerika

Ergebnis Sektor

671

Werte in Mio. EUR
Q2 2009 @ Q22010 O Veranderung Ist

teilweise aus. In der Region Amerika
stieg der Auftragseingang, wahrend er
in Europa/GANO und Asien, Australien
aufgrund eines geringeren Volumens
von GroBauftrédgen zurlickging. Das
Verhdltnis von Auftragseingang zu
Umsatz des Sektors betrug 0,97 und
der Auftragsbestand blieb bei

28 Mrd. EUR. Der Sektor beobachtet
die Kapazitatsauslastung genau und
plant auch weiterhin die Kapazitaten

im erforderlichen Umfang anzupassen.

Die Division Industry Automation
erzielte ein Ergebnis von 202 Mio. EUR
und lag damit weit tGiber dem rezessi-
onsgepragten Niveau der Vorjahrespe-
riode. Kostensenkungs- und Kapazi-
tatsanpassungsmaBnahmen halfen
allen Geschaftseinheiten, ein héheres
Ergebnis zu berichten. Eine Erholung
der Kundennachfrage fiihrte zu einem
Anstieg auf breiter Basis bei Auf-
tragseingang und Umsatz. Besonders
das Auftragswachstum der Division
von 14 % beinhaltete ein beschleunig-
tes Wachstum in den Schwellenlan-
dern. Die Effekte aus der Kaufpreisal-
lokation (Purchase price accounting /
PPA) in Verbindung mit der Ubernah-
me von UGS Corp. im Geschaftsjahr
2007 betrugen in der aktuellen Be-
richtsperiode 34 (i. Vj. 36) Mio. EUR.

Drive Technologies lieferte im zwei-
ten Quartal einen Ergebnisbeitrag von
189 Mio. EUR. Das in Folge geringeren
Volumens gesunkene Ergebnis war in
erster Linie auf das Geschaft mit An-
trieben zurtickzufiihren, das typi-
scherweise der

Ergebnismarge Sektor

9-13%

7,8%

Q22009 @® Q22010 @ Zielband

Konjunkturentwicklung nachfolgt. Die
Auftragsentwicklung im zweiten Quar-
tal deutete eine Marktstabilisierung
auf niedrigerem Niveau fir Drive
Technologies an. Das Auftragswachs-
tum von 11 % im Vergleich zur Vorjah-
resperiode enthielt Zuwachse in allen
Regionen und Geschaftseinheiten.

Dank eines stringenten Kostenmana-
gements steigerte Building Techno-
logies das Ergebnis trotz eines Um-
satzriickgangs. Die Ergebnisentwick-
lung wurde durch die lieferantenbezo-
gene Gewahrleistung gebremst, was
aber groBtenteils durch den Anteil am
zuvor erwdhnten Pensions-Ertrag kom-
pensiert wurde. Ein starkes Wachstum
in Schwellenlandern ermdglichte es
der Division, im zweiten Quartal ein
moderates Auftragswachstum im Ver-
gleich zur Vorjahresperiode auszuwei-
sen.

OSRAM erzielte ein Ergebnis von

153 Mio. EUR und profitierte vom
zuvor erwdhnten Pensions-Ertrag mit
23 Mio. EUR. Positiv wirkte sich zudem
eine Trendwende beim Umsatz im
Vergleich zum Vorjahreszeitraum aus,
die zu einer deutlichen Verbesserung
der Kapazitatsauslastung fiihrte. Das
Ergebniswachstum wurde ferner durch
einen verbesserten Produktmix und
eine schlankere Kostenstruktur ge-
stltzt.

Auftragseingang & Umsatz Sektor

1,02 0,97
-4%
-8%

8.298

Q22009

Q22010

Werte in Mio. EUR
® Auftragseingang @ Umsatz O Book-to-Bill
O Verénderung Ist ggti. Vorjahr

@ Veranderung vglb. ggii. Vorjahr



Alle Geschaftseinheiten berichteten
Umsatz- und Ergebnissteigerungen im
Vergleich zum Vorjahresquartal. Der
Umsatz legte in allen Regionen zu.
Angesichts der wachsenden Nachfrage
nach Festkdrperbeleuchtung der
ndchsten Generation sowie LED-
Beleuchtungsldsungen will OSRAM in
den kommenden Quartalen in eine
Marktexpansion und Produktionskapa-
zitaten fir LED investieren.

Ergebnis je Division

Prozessindustrien weiterhin
durch Abschwung belastet

Industry Solutions sieht sich weiter-
hin dem konjunkturellen Abschwung
der globalen Prozessindustrie ausge-
setzt. Das Ergebnis der Division betrug
im abgelaufenen Quartal 2 Mio. EUR.
Belastet wurde das Ergebnis durch

63 Mio. EUR im Zusammenhang mit
einem Projektengagement mit einem
lokalen Partner sowie 38 Mio. EUR fiir
Abfindungsaufwendungen und damit
verbundene Kosten fiir laufende Kapa-
zitdtsanpassungen. Sowohl Umsatz als
auch Auftragseingang lagen unter
dem Vorjahresniveau.

[ 93% ] [-22% | [21% ] [-98% | [ 19% |
202 244 189 153 106 127
105 89 108 118
- | TR T |
Industry Drive Building OSRAM Industry Mobility
Automation Technologies  Technologies Solutions
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170
12-17% 11-16% 7-10% 10-12% 5-7% 5-7%
e I
7.6% I 6.9%
5,3% . 0,8% 87 0 19% ‘
Industry Drive Building OSRAM Industry Mobility
Automation Technologies  Technologies Solutions
Q22009 @ Q22010 @ Zielbander

Auftragseingang und Umsatz je Division

o)
c
©
o)
c
K9]
wv
o)
©
E 3%
2
1.628

Industr.y Drive . Bwldmg. OSRAM Indu.stry Mobility
Automation  Technologies Technologies Solutions
N
o
g 4% 2%
=
1.380 1.954 1.542
Werte in Mio. EUR
Q22009 ®@Q22010 O Veranderung Ist @ Veranderung vglb.

Sectors 6

Ergebnis steigt, Umsatzentwicklung
wegen starkem Auftragsbestand
stabil

Das Ergebnis der Division Mobility
belief sich auf 127 Mio. EUR und profi-
tierte von einem Anteil aus dem zuvor
erwdahnten Pensions-Ertrag. Alle Ge-
schaftseinheiten erzielten ein Ergeb-
niswachstum, was zum Teil auf den
nach einer selektiven Auftragsannah-
me in vorherigen Berichtsperioden
starken Auftragsbestand bei Mobility
zurlickzufiihren war. Der Auftragsein-
gang lag im zweiten Quartal deutlich
unter dem Vorjahresquartal, welches
einen auBergewdhnlich groBen Auf-
trag fiir Hochgeschwindigkeitsziige in
China enthalten hatte.

Auftragseingang: Anteil der Divisionen*

Industry Automation

179 Drive
o 219, Technologies
Mobility
19% Building
Industry @ Technologies
Solutions

OSRAM
Umsatz: Anteil der Divisionen*

Industry Automation Drive

16% 18% Technologies

Mobility  EEE
19%  Building
Technologies
Industry@@
Solutions OSRAM

* unkonsolidiert



Der Sektor Energy erzielte ein Ergeb-
nis von 863 Mio. EUR und lieferte
damit den hochsten Beitrag zum Er-
gebnis Summe Sektoren. Die Profitabi-
litat des Sektors wurde durch Aufwen-
dungen von 59 Mio. EUR in Zusam-
menhang mit einer Verlagerung von
Produktionskapazitaten belastet, die
25 Mio. EUR aus dem zuvor erwdhnten
Pensions-Ertrag mehr als kompensier-
ten. Fossil Power Generation war er-
neut der Haupttreiber fiir das Ergeb-
niswachstum des Sektors. Das schwie-
rige Marktumfeld war unter anderem
durch kundenseitige Verschiebungen
groBer Infrastrukturprojekte und Preis-
druck bei Ausschreibungen gepragt.
Entsprechend sank der Auftragsein-
gang im zweiten Quartal im Vergleich
zum Vorjahreszeitraum um 26 %, im
Wesentlichen bedingt durch ein gerin-
geres Volumen aus GroBauftragen.
Der hohe Auftragsbestand des Sektors
federte die negativen Markteffekte auf
die Umsatzentwicklung ab, insbeson-
dere in den Divisionen Fossil Power
Generation und Renewable Energy.
Der Umsatz des Sektors fiel dennoch
um 3 %, in erster Linie aufgrund der
Stromnetzgeschafte. Auf regionaler
Basis ging der Auftragseingang in
Europa/GANO und Amerika zurtick,
wahrend Asien, Australien ein Auf-
tragswachstum melden konnte. Beim
Umsatz legte Europa/GANO zu, wéh-
rend die Regionen Amerika und Asien,
Australien riickldufige Umsatze ver-
zeichneten. Das Book-to-Bill-Verhdltnis

Ergebnis Sektor

818

Werte in Mio. EUR
Q2 2009 @ Q22010 O Veranderung Ist

des Sektors belief sich im zweiten
Quartal auf 0,98. Wahrungsumre-
chungseffekte fliihrten zu einem mo-
deraten Wachstum des Auftragsbe-
stands auf 50 Mrd. EUR.

Die Division Fossil Power Generation
zeigte erneut operative Starke und
steigerte das Ergebnis im zweiten
Quartal im Vergleich zur Vorjahrespe-
riode um 11 % auf 347 Mio. EUR. Ein
im Vergleich zur Vorjahresperiode
verbesserter Umsatzmix enthielt Pro-
jekte mit hdheren Margen aus dem
Auftragsbestand und einen gestiege-
nen Umsatzbeitrag aus dem Produkt-
geschaft der Division. Das Ergebnis
von Fossil Power Generation wurde
durch Aufwendungen in Hohe von 59
Mio. EUR in Zusammenhang mit einer
Verlagerung von Produktionskapazita-
ten in der Region Amerika belastet;
26 Mio. EUR davon entfielen auf Ab-
findungsaufwendungen. Dieser Effekt
wurde teilweise durch den Anteil der
Division am zuvor erwahnten Pensi-
ons-Ertrag kompensiert. Der Umsatz
stieg im zweiten Quartal dank der
Abarbeitung von Auftrdgen aus dem
Auftragsbestand um 3 % im Vergleich
zum Vorjahreszeitraum. Der Auf-
tragseingang dagegen war in der ab-
gelaufenen Berichtsperiode stark vom

Marktriickgang beeinflusst. Das zweite

Quartal des Vorjahrs enthielt GroBauf-
trage Uber 1,1 Mrd. EUR aus dem Irak.

Ergebnismarge Sektor

11-15%

Q22009 ® Q22010 @ Zielband

Die Division Renewable Energy war
weiterhin einem Marktumfeld ausge-
setzt, das von GroBauftrdgen, engen
Kreditfinanzierungsmarkten und nega-
tiven Auswirkungen des Wirtschafts-
abschwungs gepragt war. Vom niedri-
gen Niveau des ersten Quartals erholte
sich das Ergebnis der Division im zwei-
ten Quartal auf 107 Mio. EUR, womit
es auch leicht liber dem Vorjahreswert
lag. Der Umsatz stieg im Vergleich zur
Vorjahresperiode dank der Abarbei-
tung von Auftragen aus dem Auf-
tragsbestand um 8 %. Der Auf-
tragseingang lag deutlich unter dem
Vorjahresquartal, welches mehrere
GroBauftrage fur Offshore-Windparks
enthalten hatte. Die Division erwartet
fur die zweite Halfte des Geschafts-
jahrs ein Book-to-Bill-Verhaltnis von
deutlich tber 1.

Auftragseingang & Umsatz Sektor

1,29

0,98

Q2 2009 Q22010

Werte in Mio. EUR
® Auftragseingang ® Umsatz O Book-to-Bill
O Verédnderung Ist ggii. Vorjahr

@ Verdnderung vglb. ggii. Vorjahr



Gunstiger Umsatzmix,
Erholung beim Auftragseingang

Die Division Oil & Gas trug im zweiten
Quartal 127 Mio. EUR zum Sektorer-
gebnis bei. Damit lag das Ergebnis
trotz des geringeren Umsatzes tber
der Vorjahresperiode. Ein glinstiger
Umsatzmix enthielt erneut einen ho-
hen Beitrag aus dem Dienstleistungs-
geschaft. Der Auftragseingang legte
gegeniber dem Vorjahresquartal zu,
welches ein relativ geringes Volumen
aus GroBauftrdgen enthalten hatte.

Ergebnis je Division

312 347

Stabiler Ergebnisbeitrag,
Markte bleiben schwierig

Die Division Power Transmission hielt
mit 161 Mio. EUR ihr Ergebnis im zwei-
ten Quartal nahe des Vorjahresni-
veaus, trotz geringerer Umsatze, ins-
besondere im Transformatorenge-
schaft. Der Auftragseingang der Divisi-
on fiel um 11 %, was zum Teil auf ein
geringeres Volumen aus GroBauftra-
gen im Vergleich zur Vorjahresperiode
zurlickzufiihren war.

. 105 107 121 127 168 161 106 100
=1 1 6|l

Fossil Power Renewable Oil & Gas Power Power
Generation Energy Transmission Distribution
Werte in Mio. EUR
Q22009 @ Q22010 O Veranderung Ist

Ergebnismarge je Division

11-15% 12-16% 10-14% 10-14% 11-15%
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Q22009 @ Q22010 @ Zielbander
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Werte in Mio. EUR
@ Verdnderung vglb.

Sektoren 8

Umsatzriickgang reduziert
Ergebnis, Auftragsentwicklung
stabilisiert sich

Das Ergebnis der Division Power Dist-
ribution fiel leicht auf 100 Mio. EUR,
obwohl es von einem gestiegenen
Beteiligungsergebnis sowie dem Anteil
der Division am zuvor erwahnten Pen-
sions-Ertrag profitierte. Eine schwache
Auftragsentwicklung im Verlauf des
Vorjahrs fiihrte in der aktuellen Be-
richtsperiode zu deutlich niedrigeren
Umsatzen, insbesondere im Mittel-
spannungsgeschaft. Dank einer sich
stabilisierenden Nachfrage konnte
Power Distribution zum ersten Mal seit
Uber einem Jahr wieder einen Anstieg
des Auftragseingangs im Vergleich zur
Vorjahresperiode verzeichnen.

Auftragseingang: Anteil der Divisionen*

Fossil Power Generation

Power
Distribution

Power
Transmission

Renewable
Energy

10%

19%
Oil & Gas

Umsatz: Anteil der Divisionen*

Fossil Power Generation

Power
Distribution
b 14% Renewable
ower
Ener
Transmission 15% &
Oil & Gas

* unkonsolidiert



Ergebnis Sektor

355

Werte in Mio. EUR
Q2 2009 @ Q22010 O Veranderung Ist

Der Sektor Healthcare verzeichnete
im zweiten Quartal ein deutliches
Ergebniswachstum im Vergleich zum
Vorjahreszeitraum. Die Verabschie-
dung der Gesundheitsreform in den
USA nahm etwas Unsicherheit aus
dem Markt und reduziert bei Kunden
die Zuriickhaltung in ihrer Investitions-
tatigkeit. Ein starkes Umsatzwachstum
in Asien, Australien kompensierte
teilweise die Riickgange in anderen
Regionen, die zum Teil aus Restriktio-
nen bei den Gesundheitsausgaben der
offentlichen Hand in den Industrieldn-
dern resultierten. Das Ergebnis legte
auf 492 (i. Vj. 355) Mio. EUR zu und
profitierte mit 79 Mio. EUR von dem
zuvor erwdhnten Pensions-Ertrag in
den USA, der alle Divisionen des Sek-
tors betraf. Das Sektorergebnis wurde
zudem erneut von positiven Effekten
aus Wahrungssicherungen gestlitzt,
die insbesondere in der Division Ima-
ging & IT anfielen. Zudem trugen
strukturelle Kosteneinsparungen und
ein glinstiger Produktmix bei Imaging
& IT zum Ergebniswachstum bei. PPA-
Effekte aus Akquisitionen in der Ver-
gangenheit beliefen sich im zweiten
Quartal auf 44 Mio. EUR. Ferner erfass-
te Healthcare im Rahmen der nachsten
Integrationsphase bei Diagnostics
Aufwendungen von 26 Mio. EUR. Im
Vorjahresquartal beliefen sich PPA-
Effekte und Integrationskosten auf
insgesamt 64 Mio. EUR. Der Auf-
tragseingang lag nahezu auf Vorjah-
resniveau, obwohl die Vorjahresperio-
de einen auBergewdhnlich groBen

Ergebnismarge Sektor

147%

15 pbx

Q22009 ® Q22010 @ Zielband

* Wirkung der PPA- Effekte und Integra-
tionskosten auf Marge in Prozent-
punkte (PP)

** Wirkung der PPA-Effekte auf Marge
in PP

Sektoren 9

Auftrag bei Workflow & Solutions be-
inhaltet hatte. Ein starkes Auftrags-
wachstum bei Imaging & IT enthielt
zweistellige Zuwachse in Asien, Aust-
ralien und in den USA. Der Umsatz lag
im zweiten Quartal um 1 % unter dem
Vorjahreswert und beinhaltete
Wachstum in Asien, Australien bei
Imaging & IT und Diagnostics. Berei-
nigt um negative Wahrungsumrech-
nungseffekte stieg der Auftragsein-
gang um 1 % und der Umsatz blieb
stabil. Das Book-to-Bill-Verhdltnis des
Sektors Healthcare belief sich im
zweiten Quartal auf 0,99. Der Auf-
tragsbestand stieg dank positiver
Wahrungsumrechnungseffekte

auf 7 Mrd. EUR.

Die Division Imaging & IT steigerte ihr
Ergebnis im zweiten Quartal auf

374 Mio. EUR von 265 Mio. EUR in der
Vorjahresperiode. Neben einem giins-
tigen Produktmix und strukturellen
Kosteneinsparungen wurde die Profi-
tabilitat der Division vom zuvor er-
wahnten Pensions-Ertrag mit anteilig
44 Mio. EUR und vom ebenfalls zuvor
erwdhnten Effekt aus Wahrungssiche-
rungen gestiitzt. Imaging & IT erzielte
ein zweistelliges Umsatz- und Auf-
tragswachstum in der Region Asien,
Australien, insbesondere in Japan und
China. Insgesamt legte der Auf-
tragseingang im Vergleich zum zwei-
ten Quartal des Vorjahres um 7 % zu
und der Umsatz blieb stabil. Auf orga-
nischer Basis stiegen der Auftragsein-
gang um 8 % und der Umsatz um 1 %
im Vergleich zur Vorjahresperiode.

Auftragseingang & Umsatz Sektor

Q22009

Q22010
Werte in Mio. EUR
® Auftragseingang ® Umsatz O Book-to-Bill
O Verdnderung Ist ggii. Vorjahr

@ Veranderung vglb. ggl. Vorjahr



Ergebnis sinkt durch
geringeren Umsatz

Die Division Workflow & Solutions
verzeichnete ein Ergebnis von

22 Mio. EUR und profitierte mit

7 Mio. EUR aus dem zuvor erwdhnten
Pensions-Ertrag. Der Ergebnisriickgang
resultierte im Wesentlichen aus einem
geringeren Umsatz, insbesondere in
Europa/GANO. Die Auftragszahlen
lagen ebenfalls unter dem Vorjahres-
wert, was in erster Linie auf den oben
erwdahnten GroBauftrag in Asien, Aust-
ralien in der Vorjahresperiode zurlick-
zuflihren war.

Ergebnis je Division

Wachstum
in Schwellenldndern

Der Umsatz der Division Diagnostics
stieg im zweiten Quartal im Vergleich
zur Vorjahresperiode um 4 %. Auf
organischer Basis (ohne Wahrungsum-
rechnungseffekte) legte der Umsatz
um 5 % zu. Das Wachstum wurde in
erster Linie durch die Schwellenldnder
in Asien, Australien und Amerika ge-
trieben. In Europa/GANO blieb der
Umesatz stabil. Die Profitabilitat lag
Uber dem Vorjahresniveau, was zum
Teil durch volumengetriebene

Imaging & IT
® Q22009 @ Q22010 O Veranderung Ist

Ergebnismarge je Division
14-17%

Imaging & IT

® Q22009 ®@Q22010 @ Zielbdnder *

* %k

Auftragseingang und Umsatz je Division

Auftragseingang

Imaging & IT

Umsatz

® Q22009 @ Q22010 O Veranderung Ist

Workflow & Solutions

11-14%

Workflow & Solutions

Workflow & Solutions

Diagnostics
Werte in Mio. EUR

16-19%

[13,6%] [17,7% ]

4,9 Pp**
7,4 PP*

Diagnostics

Wirkung der PPA- Effekte und Integrations-
kosten auf Marge in PP
Wirkung der PPA- Effekte auf Marge in PP

Diagnostics

Werte in Mio. EUR

@ Veranderung vglb.

Sektoren 10

Skaleneffekte und geringere Vertriebs-
und allgemeine Verwaltungskosten im
Vergleich zur Vorjahresperiode ge-
stitzt wurde. AuBerdem profitierte das
Ergebnis vom zuvor erwdhnten Pensi-
ons-Ertrag mit 22 Mio. EUR. Diese
positiven Faktoren konnten héhere
PPA-Effekte und Integrationskosten
mehr als ausgleichen. Im zweiten
Quartal des Vorjahrs beliefen sich
diese Effekte auf 47 Mio. EUR bzw.

17 Mio. EUR. In der aktuellen Berichts-
periode erfasste die Division PPA-
Effekte von 44 Mio. EUR und Integra-
tionskosten von 26 Mio. EUR.

Auftragseingang: Anteil der Divisionen*

Imaging & IT
Diagnostics

Workflow & Solutions

Umsatz: Anteil der Divisionen*

Imaging & IT
Diagnostics

Workflow & Solutions

* unkonsolidiert
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Equity Investments und Sektoriibergreifende Geschafte

Weiter schwieriges Marktumfeld
fiir Equity Investments

Im zweiten Quartal wies Equity In-
vestments einen Verlust von 87 Mio.
EUR aus, gegeniiber einem Verlust von
113 Mio. EUR im Vorjahr. Der Beteili-
gungsverlust aus dem Anteil von Sie-
mens an NSN betrug minus

Siemens IT Solutions and Services
von schwacher IT-Nachfrage betrof-
fen

Siemens IT Solutions and Services
verzeichnete einen zweistelligen
Riickgang bei Umsatz und Auf-
tragseingang im Vergleich zum Vorjah-
resquartal. Dies resultierte aus einem

Ergebnis

nla

Werte in Mio. EUR
® Q22009 @® Q22010 O Veranderung Ist

Robuste Profitabilitat
im Finanzierungsgeschaft

Siemens Financial Services erzielte
ein Ergebnis vor Ertragsteuern von

97 Mio. EUR. Dieses beinhaltete hohe-
re Ergebnisbeitrage des gewerblichen

Ergebnis

169 Mio. EUR im Vergleich zu minus.
136 Mio EUR in der Vorjahresperiode.
NSN berichtete an Siemens, dass das
Unternehmen im abgelaufenen
Quartal Restrukturierungs- und Integ-
rationskosten von 125 Mio. EUR

schwierigen externen Marktumfeld
und einem verschlankten internen
Geschaft mit Siemens. Der Umsatz-
riickgang fiihrte in der aktuellen Be-
richtsperiode zu einem Verlust

Ergebnismarge

5-7%

® Q22009 ® Q22010 @ Zielband

Finanzierungsgeschafts. Im Vorjahres-
quartal war im Gewinn von
117 Mio. EUR ein hoherer Ergebnisbei-
trag aus dem SFS-internen

Gesamtvermdégen

Werte in Mio. EUR
® Q22009 ® Q22010 O Verdnderung Ist

Werte in Mio. EUR
® 30. Sept. 2009 @ 31.Marz 2010
O Verédnderung Ist

buchte, im Vergleich zu insgesamt
123 Mio. EUR in der Vorjahresperiode
Es wird erwartet, dass das Ergebnis
von Equity Investments auch in den
kommenden Quartalen volatil bleibt.

von 10 Mio. EUR im Vergleich zu ei-
nem Gewinn von 25 Mio. EUR im Vor-
jahresquartal. Der bereits angekiindig-
te Plan zur Stellenreduzierung diirfte
in den kommenden Quartalen zu er-
heblichen Aufwendungen fiihren.

Auftragseingang & Umsatz

0,95

Q2 2009 Q22010
Werte in Mio. EUR

® Auftragseingang ® Umsatz O Book-to-Bill
O Verédnderung Ist ggii. Vorjahr
@ Verdnderung vglb. ggii. Vorjahr

Dienstleistungsgeschaft und dem
Beteiligungsgeschaft enthalten. Das
Gesamtvermdgen stieg leicht auf
11,958 Mrd. EUR.

Eigenkapitalrendite*
(Return on Equity, ROE)

20-23%

® Q22009 ® Q22010 @ ROE Zielband

* Der ROE errechnet sich aus dem
annualisierten Ergebnis vor Ertragsteuern
fir Q2 bezogen auf das im Q2 2010
durchschnittlich eingesetzte Eigenkapital,
welches bei 1,473 Mrd. (i.V. 1,176 Mrd.) EUR
lag.



Die Zentral gesteuerten Portfolioak-
tivitdten berichteten im zweiten Quar-
tal einen Verlust von 25 Mio. EUR ge-
geniber einem Verlust von

96 Mio. EUR in der Vorjahresperiode.
Die Verbesserung wurde im Wesentli-
chen durch das Geschaft mit Bestlick-
automaten fur die Elektronikfertigung
(Electronics-Assembly-Systems-
Geschéft) erreicht, das seinen Verlust
von 86 Mio. EUR im Vorjahresquartal
auf 22 Mio. EUR reduzierte. Wahrend
beide Berichtsperioden Aufwendun-
gen flr Abfindungszahlungen enthiel-
ten, waren im Vorjahresquartal auch
Belastungen aus Wertminderungen
enthalten. Die VerduBerung des Elect-
ronics-Assembly-Systems-Geschafts
wird voraussichtlich zu einem Verlust
fuhren. Zudem enthielt das zweite
Quartal des Vorjahrs einen Verlust in
Verbindung mit der VerduBerung einer
Industriefertigungseinheit in Oster-
reich, der groBtenteils durch positive
Effekte aus friiheren Com-Aktivitaten
ausgeglichen wurde.

Das Ergebnis vor Ertragsteuern von
Siemens Real Estate (SRE) betrug im
zweiten Quartal 107 Mio. EUR und lag
damit Gber dem Vorjahresergebnis von
37 Mio. EUR. Das Ergebniswachstum
resultierte in erster Linie aus héheren
Ertrdgen in Zusammenhang mit Im-
mobilienverkdufen. Im Rahmen des
Programms zur Biindelung der Immo-
bilienaktivitaten von Siemens in SRE
wurden im abgelaufenen Quartal
Vermdgenswerte mit einem Buchwert
von 194 Mio. EUR an SRE Uberfiihrt.
SRE erwartet auch in den kommenden
Quartalen weitere Kosten in Verbin-
dung mit dem Programm. AuBerdem
plant SRE abhangig vom Marktumfeld
weitere Immobilien zu verduBern.

Die Zentralen Posten und Pensionen
betrugen im zweiten Quartal minus
156 Mio. EUR im Vergleich zu minus
451 Mio. EUR in der Vorjahresperiode.
Diese Veranderung war im Wesentli-
chen auf die Zentralen Posten zuriick-
zuflihren, die sich auf minus 105 Mio.
EUR beliefen, im Vergleich zu minus
368 Mio. EUR im Vorjahreszeitraum.
Das abgelaufene Quartal profitierte
von einem Ertrag in Hohe von

96 Mio. EUR, nach Abzug damit in
Zusammenhang stehender Aufwen-
dungen, der

aus der Einigung mit den D&O-
Versicherern sowie aus der Einigung
mit ehemaligen Vorstands- und Auf-
sichtsratsmitgliedern von Siemens
resultierte. Zudem profitierte das Er-
gebnis von einem Ertrag in Hohe von
38 Mio. EUR aus der vereinbarten
Rickflihrung eines durch die Behdrden
arrestierten Geldbetrags. Zum Ver-
gleich enthielt die Vorjahresperiode
Aufwendungen in Zusammenhang mit
rechtlichen und regulatorischen The-
men, Kosten von 33 Mio. EUR fiir ex-
terne Berater, die Siemens im Zusam-
menhang mit Untersuchungen von
rechtlichen und regulatorischen The-
men beauftragt hat, sowie negative
Nettoeffekte aus Personalrestrukturie-
rungen in Hohe von 33 Mio. EUR.

Das Ergebnis vor Ertragsteuern von
Konsolidierungen, Konzern-
Treasury und sonstigen Uberlei-
tungspositionen blieb im Vergleich
zum Vorjahresquartal mit minus 32
Mio. EUR stabil. Geringere Refinanzie-
rungskosten aufgrund niedrigerer
Zinssatze wurden durch negative Ef-
fekte aus der Veranderung der Markt-
werte von Zinsderivaten, die nicht die
Voraussetzungen fir die Bilanzierung
einer Sicherungsbeziehung (Hedge
Accounting) erfiillen, kompensiert.



Wahrend die Marktbedingungen fiir
unsere kurzzyklischen Geschafte be-
reits begonnen haben sich zu verbes-
sern, gehen wir davon aus, dass die
Bedingungen flir unsere spatzykli-
schen Geschafte auch in der zweiten
Halfte des laufenden Geschaftsjahrs
herausfordernd bleiben werden. Wir
erwarten weiterhin, dass der Umsatz
auch aufgrund des stabilisierenden
Effekts unseres hohen

Auftragsbestands im Geschaftsjahr
2010 organisch um einen mittleren
einstelligen Prozentsatz zuriickgehen
wird. Wir erwarten ferner fir die
Summe der Sektoren ein Ergebnis (iber
dem Vorjahreswert von 7,466 Mrd.
EUR. Der Anstieg gegeniiber unserer
vorherigen Prognose, die sich auf 6,0
Mrd. EUR bis 6,5 Mrd. EUR belief, er-
hoht entsprechend unsere Erwartun-
gen fiir das Wachstum (nach Steuern)

des Ergebnisses aus fortgefiihrten
Aktivitaten.

Von dieser Prognose sind wesentliche
Effekte ausgenommen, die sich aus
Restrukturierungen, Portfoliotransak-
tionen, Wertminderungen oder aus
rechtlichen und regulatorischen Ange-
legenheiten ergeben kénnten.



Hinweis und Disclaimer

Alle Zahlen sind vorldufig und nicht
gepriift. Diese Ergebnisverdffentlichung
sollte in Verbindung mit den heute von
Siemens veroffentlichten Informationen
zu rechtlichen Untersuchungen (Legal
Proceedings) gelesen werden. Die Fi-
nanzpublikationen kdnnen sie im Inter-
net unter

www.siemens.com/ir=> Publications &
Events herunterladen.

Heute ab 09:00 Uhr MESZ wird die Tele-
fonkonferenz zu den Quartalszahlen mit
dem Vorsitzenden des Vorstands der
Siemens AG, Peter Loscher, und dem
Finanzvorstand der Siemens AG, Joe
Kaeser, live im Internet unter
www.siemens.com/telefonkonferenz
Ubertragen. Dort kdnnen Sie auch die
Folienprdsentation verfolgen und im
Anschluss eine Aufzeichnung der Tele-
fonkonferenz abrufen. Sie kénnen zu-
dem ab 15:00 Uhr MESZ live die Tele-
fonkonferenz flir Analysten und Investo-
ren in Englisch mit Peter Loscher und Joe
Kaeser unter
www.siemens.com/analystconference
verfolgen.

Auftragseingang, Auftragsbestand, um
Wahrungsumrechnungs- und Portfolioef-
fekte bereinigte Angaben zu Umsatz und
Auftragseingang, Book-to-Bill-Verhaltnis,
Return on Equity (ROE), Return on Capi-
tal Employed (ROCE), Free Cash Flow,
Cash Conversion Rate (CCR), EBITDA
(angepasst), EBIT (angepasst), Effekte
aus der Kaufpreisallokation (PPA-Effekte)
sowie Integrationskosten, Nettover-
schuldung und angepasste industrielle
Nettoverschuldung sind oder kdnnen
sogenannte Non-GAAP- Kennzahlen
sein. Fur die Beurteilung der Finanz- und
Ertragslage von Siemens beziehungswei-
se flr

Dieses Dokument enthdlt zukunftsge-
richtete Aussagen und Informationen —
also Aussagen Uber Vorgéange, die in der
Zukunft, nicht in der Vergangenheit,
liegen. Diese zukunftsgerichteten Aussa-
gen sind erkennbar durch Formulierun-
gen wie ,erwarten”, ,wollen”, ,antizipie-
ren”, ,beabsichtigen”, ,planen”, ,glau-
ben”, ,anstreben”, ,einschatzen”, ,wer-
den” oder dhnliche Begriffe. Solche vor-
ausschauenden Aussagen beruhen auf
den heutigen Erwartungen des Siemens
Vorstands und bestimmten Annahmen.
Sie bergen daher eine Reihe von Risiken
und Ungewissheiten. Eine Vielzahl von
Faktoren, von denen zahlreiche auBer-
halb des Einflussbereichs von Siemens
liegen, beeinflusst die Geschaftsaktivita-
ten, den Erfolg, die Geschdftsstrategie
und die Ergebnisse von Siemens. Diese
Faktoren kdnnen dazu fuhren, dass die
tatsachlichen Ergebnisse, Erfolge und
Leistungen von Siemens wesentlich von
den in den zukunftsgerichteten Aussa-
gen ausdruicklich oder implizit enthalte-
nen Angaben zu Ergebnissen, Erfolgen
oder Leistungen abweichen. Flr Siemens
ergeben sich solche Ungewissheiten
insbesondere aufgrund folgender Fakto-
ren: Anderungen der allgemeinen wirt-
schaftlichen und geschéftlichen Lage
(einschlieBlich Margenentwicklungen in
den wichtigsten Geschaftsbereichen
sowie Folgen einer Rezession); der Ge-
fahr, dass es auf Kundenseite zu Verzo-
gerungen oder Stornierungen bei Auf-

Hinweis und Disclaimer 14

die Beurteilung von Zahlungsstromen
sollten diese zusdtzlichen Finanzkenn-
zahlen nicht ausschlieBlich als Alternati-
ve zu den im Konzernabschluss darge-
stellten und im Einklang mit IFRS ermit-
telten Finanzkennzahlen herangezogen
werden. Eine Definition dieser zusatzli-
chen Finanzkennzahlen, eine Uberlei-
tung zu vergleichbaren IFRS-Kennzahlen
sowie Informationen zum Nutzen und zu
den Grenzen in der Verwendung solcher
erganzenden Finanzkennzahlen finden
Sie auf der Investor Relations Website
von Siemens unter
www.siemens.com/nonGAAP. Weitere
Informationen enthalten die Form 20-F
fir das Geschaftsjahr 2009 von Siemens
unter "Supplemental financial measu-
res". Die Form 20-F finden Sie auf der
Investor Relations Website von Siemens
oder Uiber das EDGAR-System auf der
Website der US-
Wertpapieraufsichtsbehdrde.

trdgen kommt oder dass die Preise
durch das anhaltend unglinstige Markt-
umfeld weiter gedriickt werden, als der
Siemens Vorstand derzeit erwartet; der
Entwicklung der Finanzmadrkte, ein-
schlieBlich Schwankungen bei Zinssat-
zen und Wahrungskursen, der Rohstoff-
preise, der Fremd- und Eigenkapitalmar-
gen (credit spreads) sowie der Finanzan-
lagen im Allgemeinen; der zunehmen-
den Volatilitat und des weiteren Verfalls
der Kapitalmarkte; der Verschlechterung
der Rahmenbedingungen fiir das Kredit-
geschaft und insbesondere der zuneh-
menden Unsicherheiten, die aus der
Hypotheken-, Finanzmarkt- und Liquidi-
tatskrise entstehen, sowie des zukiinfti-
gen wirtschaftlichen Erfolgs der Kernge-
schaftsfelder, in denen Siemens tatig ist,
zu denen, ohne Einschrankungen, der
Industry, Energy und Healthcare Sektor
gehoren; Herausforderungen der Integ-
ration wichtiger Akquisitionen und der
Implementierung von Joint Ventures und
anderer wesentlicher PortfoliomaBnah-
men; der Einflihrung konkurrierender
Produkte oder Technologien durch ande-
re Unternehmen; der fehlenden Akzep-
tanz neuer Produkte und Dienstleistun-
gen seitens der Kundenzielgruppen von
Siemens; Anderungen in der Geschéfts-
strategie; des Ausgangs von offenen
Ermittlungen und anhangigen Rechts-
streitigkeiten sowie der MaBnahmen, die
sich aus den Ergebnissen dieser Ermitt-
lungen ergeben; der potenziellen Aus-


http://www.siemens.com/ir
http://www.siemens.com/nonGAAP
www.siemens.com/telefonkonferenz
www.siemens.com/analystconference

wirkung dieser Untersuchungen und.
Verfahren auf das laufende Geschaft von
Siemens, einschlieBlich der Beziehungen
zu Regierungen und anderen Kunden;
der potenziellen Auswirkungen solcher
Angelegenheiten auf die Abschlisse von
Siemens sowie verschiedener anderer
Faktoren. Detailliertere Informationen
Uber die Siemens betreffenden Risikofak-
toren sind diesem Bericht und den Be-
richten zu entnehmen, die Siemens bei
der US-amerikanischen Borsenaufsicht
SEC eingereicht hat und die auf der
Siemens Website unter
www.siemens.com und auf der Website
der SEC unter www.sec.gov abrufbar
sind. Sollten sich eines oder mehrere
dieser Risiken oder Ungewissheiten
realisieren oder sollte sich erweisen, dass
die zugrunde liegenden Annahmen nicht
korrekt waren, kdnnen die tatsachlichen
Ergebnisse sowohl positiv als auch nega-
tiv wesentlich von denjenigen Ergebnis-
sen abweichen, die in der zukunftsge-
richteten Aussage als erwartete, antizi-
pierte, beabsichtigte, geplante, geglaub-
te, angestrebte, projizierte oder ge-
schatzte Ergebnisse genannt worden
sind. Siemens tGbernimmt keine Ver-
pflichtung und beabsichtigt auch nicht,
diese zukunftsgerichteten Aussagen zu
aktualisieren oder bei einer anderen als
der erwarteten Entwicklung zu korrigie-
ren.
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