
FINANCING YOUR FUTURE

Finance designed 
to help machine 
vendors succeed
Whether you build or sell machines, trust Siemens for a smart 
approach to finance that’s based on decades of deep industrial 
insight and designed to overcome the challenges you face.
siemens.com/industry-finance

Finance that 
speaks your language
• Deep expertise in the industrial market 

and its technology

• Experience & know-how to adapt 
finance terms to suit you and your 
customers

• Motivation and specialist risk expertise 
to provide the finance you need 

Finance that 
you can count on
• Your long-term, reliable partner – with 

an established track record in the 
industrial sector

• Committed to the machine building 
marketplace

• An additional funder, separate from 
traditional banks

Finance that 
makes it easier
• Embedded in your value proposition to 

give you the competitive edge

• Fast, easy finance application processes

• Support from people with a deep 
understanding of your sector

• A range of industrial financing 
solutions to suit you and your 
customers

• Digital systems designed to support 
your business

FINANCEZ VOTRE AVENIR

Financement du rétrofi t
Aidez vos clients à accroître leur productivité et à gérer leurs coûts en 
modernisant et en prolongeant la durée de vie de leurs machines et 
équipements existants 
siemens.fr/financement-retrofit

Une façon intelligente de fi nancer 
le rétrofi t des équipements et des technologies
Alors que les dépenses liées au remplacement des équipements obsolètes continuent 
d'augmenter pour les clients, vous pouvez acquérir un avantage concurrentiel et soutenir le 
développement durable de vos clients en leur proposant des services de rétrofit. En combinant 
les options de modernisation avec le financement, vous pouvez améliorer votre proposition de 
valeur et votre avantage concurrentiel.

En proposant une offre pratique et complète incluant le financement, vous pouvez faire 
gagner du temps à vos clients, préserver leur budget et simplifier leurs décisions d'achat.



Les avantages de l'offre de rétrofit

Les avantages du financement dans le cadre de votre offre de rétrofit

Des cycles de vente plus 
courts  
Les clients qui auraient pu 
hésiter en raison de contraintes 
budgétaires peuvent désormais 
s'offrir le rétrofit

Avantage concurrentiel 
De plus en plus de clients 
préfèrent travailler avec des 
constructeurs de machines 
qui proposent des services de 
rétrofit

Gestion de la gamme  
Le rétrofit permet aux 
constructeurs de machines de 
gérer leur portefeuille de 
clients existants de manière 
proactive et de les fidéliser

Durabilité 
La modernisation favorise la 
circularité en prolongeant la 
durée de vie des machines 
existantes, réduisant ainsi 
l'impact environnemental lié 
à  la fabrication

Amélioration des ventes 
Stimuler les ventes en 
proposant un ensemble 
complet de services de 
financement et de rétrofit 
facilitant l'engagement des 
clients

Des relations plus solides  
L'offre de financement du 
rétrofit constitue une solution 
rentable qui, à son tour, peut 
accroître la fidélité des clients

Flexibilité 
Des options de paiement 
abordables peuvent être 
adaptées aux avantages 
attendus du rétrofit par 
vos clients

Une solution complète 
Offrir aux clients une 
solution de financement 
complète, incluant tous les 
coûts liés au processus de 
modernisation

Grâce à l'offre de financement personnalisée de Siemens Financial 
Services, nous avons pu moderniser nos installations de production 
rapidement et dans le respect de l'environnement. Cet investissement 
renforcera notre compétitivité et nous aidera à consolider notre 
position en tant que fournisseur de palissades leader du marché.”

Bernhard Pilz, 
PDG du groupe FCN

Siemens Financial Services 
16 Place de l'Iris 
92400, Courbevoie

Parlez-nous de vos 
besoins en matière de 
financement du rétrofit

Contactez notre équipe à 
l'adresse info.fr.sfs@siemens.com

siemens.fr/financement-industrie

Comment fonctionne généralement le financement du rétrofit ?
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Constructeurs de machines

•	 Effectue les travaux de rétrofit
•	 Implique SFS dans le processus
•	 Effectue le calcul des coûts de toutes les étapes, y compris les 

coûts annexes

Client

Client

•	 Charge le responsable du rétrofit d'effectuer les travaux de 
rétrofit

•	 Vend la machine existante à SFS pour le prix convenu  
(éventuellement la valeur comptable résiduelle/la juste valeur 
plus les coûts de rétrofit)

•	 Aucun paiement d'acompte n'est exigé

Siemens Financial Services (SFS)

•	 Elaboration d'un plan de financement adapté aux besoins du client
•	 Rachat de la machine au client final à la valeur comptable résiduelle ou 

à la valeur actuelle (décision au cas par cas), plus les coûts du rétrofit
•	 S'il n'existe aucune valeur comptable résiduelle, SFS peut déterminer 

une juste valeur au cas par cas (sous réserve de décision)
•	 Paie la facture au fournisseur/constructeur de la machine, ce qui libère 

le client de sa dette
•	 La machine est mise à la disposition du client en échange de paiements 

étalés dans le temps

•	 Effectue des paiements de loyers à SFS, tout en bénéficiant 
de l'asset modernisé, ainsi que des économies, en 
augmentant la productivité et les bénéfices qui en 
découlent

•	 Résultats positifs mesurables, car les bénéfices du rétrofit 
peuvent compenser les coûts de financement mensuels 
pendant la durée du financement
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