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Warum ist das, was du machst, wichtig fir alle?

Als Vertriebsmitarbeiter des Siemens Mobility Customer Services betreue
ich Leistungen, die fur alle Schweizer:innen direkt im Alltag erlebbar sind.
Dies sind zum Beispiel puinktliche S-Bahnen, weil alle Tlren funktionsfahig
sind oder auch volle Supermarktregale dank plinktlicher Gltertransporte.

Was macht dich aus?

Gemeinsam mit unseren Kund:innen entwickle ich mithilfe von Co-Crea-
tionen Lésungen, die ihren Betriebsalltag und damit auch den Alltag aller
Schweizer:innen erleichtern.

Welchen wichtigen Beitrag leistet Siemens deiner
Meinung nach fur die Schweiz?

&

Aus meiner Sicht leistet Siemens Mobility einen aktiven Beitrag zur Er-
reichung der Schweizer Klimaziele. Mithilfe modernster Technologien
bewegen wir Menschen und Giter im Land nachhaltig bis an ihr Ziel.

«Damit die Fahrzeuge
SiCh er un d St6 run g SffEi Warum ist Siemens der richtige Partner flr seine Kunden?
a n S Z i e | ko m m e n . » SBB und Siemens verbindet der Anspruch nach héchster Qualitat und

Verlasslichkeit. Auch nach der Auslieferung der Fahrzeuge begleiten und
optimieren wir den kompletten Lebenszyklus mithilfe massgeschneiderter
Services zuverlassig und kompetent.
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