SIEMENS

Siemens Finance & Leasing Ausgabe 01]2024

flnance:now

Magazin fur Kunden, Vendoren und Vertriebspartner
der Siemens Finance & Leasing GmbH, Deutschland

siemens.de/finance-now

Absatzfinanzierung Retrofit: Nachhaltig Kosten senken, Zusammen

mit Siemens — mehr und budgetkonform CAPEX schonen: nachhaltiger:
Erfolg im B2B- und zu modernem .Energy-as-a- Klimaschutz und
Losungsvertrieb Equipment Service” macht’s Smart Data
maoglich.

| "




Klaus Meyer

Leiter des Commercial-Finance-Geschéafts von Siemens Financial Services in Deutschland
und Vorsitzender der Geschéftsfiihrung (CEO) der Siemens Finance & Leasing GmbH

Welc@me

2 finance:now

Besonders im Fokus stehen nachhaltige Losungen,
die Energie, CO,, Material und Kosten einsparen.
Deshalb méchten wir Ihnen anhand konkreter
Praxisbeispiele und Referenzen aufzeigen, wie
man mit intelligenter Gebdudetechnik und innova-
tiven Energy-as-a-Service-Modellen dem Ziel einer
CO,-neutralen Produktion ndherkommen kann. Mit
unserem Partner MeteoViva zeigen wir, wie man
mit Smart Data das Fundament fiir klimaneutrale
Gebdude legen kann.

Es missen aber nicht immer Investitionen in neue
Maschinen sein. Mit Retrofit, also der Modernisie-
rung und Erneuerung, kann man die Nutzungs-
dauer bestehender Anlagen verlangern und so
die Effizienz und Produktivitat steigern. Dies ist
im Sinne einer Kreislaufwirtschaft eine beson-
ders nachhaltige Strategie, die man mit unseren
Loésungen zudem budgetkonform gestalten kann.
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Willkommen zur neuen Ausgabe der finance:now,

mit der wir Sie Uber aktuelle Trends informieren und wichtige Themen
far Entscheider zu Zukunftsinvestitionen und Technologiefinanzierung
vorstellen mochten.

Wie man mit Absatzfinanzierung erfolgreich
Technologie und Finanzierung aus einer Hand
umsetzen kann, ist ein weiterer Schwerpunkt.
Interessante Einblicke vermitteln die White Paper
und Insight-Studien, die wir lhnen empfehlen
mochten. Am wichtigsten ist uns jedoch der
Dialog mit lhnen: Wir laden Sie herzlich zu
verschiedenen Messen und Veranstaltungen ein,
auf denen Sie unsere Finanzierungsspezialisten
persénlich treffen kdnnen. AuBerdem wiirden
wir Sie in Zukunft gerne nachhaltig und digital
informieren, bitte stimmen Sie zu
(siemens.de/zustimmung).

Wir mochten Sie zudem zu unserer nachsten
Kundenzufriedenheitsumfrage einladen. Sie
findet im Frihling statt und zielt darauf ab, unsere
Produkte und unseren Service konsequent zu
optimieren. Wir konnten bereits eine steigende
Zufriedenheit und Bereitschaft zur Weiterempfeh-
lung verzeichnen und haben den Ehrgeiz, beides
weiter zu verbessern —am liebsten auf Basis lhrer
Erfahrungen und Meinungen.

Insight-Studien 12

Retrofit: Nachhaltig und budgetkonform

zu modernem Equipment 14
Digital in Verbindung 15
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Mit Siemens Finance & Leasing als #Technologiefinanzierer an ihrer Seite kdnnen viele Unternehmen

Absatzfinanzierung mit

Kunden und Interessenten attraktive Finanzierungsoptionen zusammen mit ihren technischen Losungen
als Komplettpaket anbieten. Dabei spielt es keine Rolle, ob die Unternehmen als Hersteller, Anbieter oder

N

im Vertrieb oder Verkauf von Investitionsgutern tatig sind.

Siemens — mehr Erfolg im
B2B- und Losungsvertrieb

Wer Investitionsguter vertreibt, weil3: Jede Investitionsent-
scheidung wirft die Frage nach der Finanzierung auf. Mit
Absatzfinanzierung von Siemens bieten Unternehmen, die
im B2B- und Lésungsvertrieb tatig sind, ihren Kunden eine
uberzeugende Antwort auf diese Frage — selbst wenn sie
noch nicht ausgesprochen wurde.

lhr Ansprechpartner bei
Siemens Finance & Leasing GmbH

Tim Schafen
Tel. +49 (173) 6861426
tim.schaefen@siemens.com

~Technik plus Finanzierung” fiir viele
Branchen und Losungen

Das gilt auch unabhdngig davon, ob es sich bei
diesen Gltern um Werkzeug- oder Produktions-
maschinen, Kunststoffspritzguss, 3D-Drucker und
Additive Fertigung, Maschinen fiir die Lebensmittel-
und Getrankeindustrie, Software- & IT-Equipment,
Hard- und Software, Medizintechnik oder Ldsungen
in der Gebdude- und Energietechnik handelt. Auch
hinsichtlich der Projekt- oder Finanzierungsvolumina
gibt es kaum Grenzen: Finanzierungen ab tausend
Euro sind ebenso mdglich wie Millionenbetrdge.
Unabhdngig von diesen Parametern gilt: Finan-
zierungslésungen von Siemens Finance & Leasing
machen potenziellen Kunden die Investitionsent-
scheidung leichter, wenn sie von Beginn an Teil
Ihres Angebots sind:

* Sie steigern die Verkaufschancen und erleichtern
die Kaufentscheidung der Kunden; bis zu 20 %
héhere Umsatze sind durch Absatzfinanzierungs-
|6sungen von uns maglich.

» Sie vermeiden Kaufpreisdiskussionen und
ermdglichen hohere Margen.

* Umsatze kdnnen sofort realisiert werden und
Forderungsausfdlle werden vermieden, da
Siemens Finance & Leasing eine Kreditpriifung
durchfiihrt und das komplette Kreditrisiko
Ubernimmt.

e Sie bieten Md&glichkeit zur Differenzierung vom
Wettbewerb (Komplettlésung aus Technik und
Finanzierung).

Maximale Unterstiitzung - on- und offline
Siemens Finance & Leasing unterstitzt die Part-
nerunternehmen bei der Integration der Finan-
zierungen in ihre Verkaufsprozesse — auch durch
komfortable Software-Tools wie SieSmart. Diese
komfortable Software zur kostenlosen Nutzung
bietet unter anderem folgende Vorteile:

e Unkomplizierte und unverbindliche Kalkulation
verschiedenster Finanzierungsvarianten, auch
wahrend des Verkaufsgesprachs mit dem Kunden

* Integrierte Bonitatspriifung und Erstellung
individueller Finanzierungsvorschlage

e Erstellung von Finanzierungsantragen auf
Basis individuell festgelegter Konditionen

* Finanzierungszusage wahrend des
Verkaufsgesprachs moglich.

Generell kdnnen sich Anbieter und Kunden on- und
offline auf schnellen und unbirokratischen Service
vom Erstkontakt bis zum Vertragsende verlassen.
Das tragt dazu bei, Unternehmen zur nattrlichen
Anlaufstelle fiir Technologie-Upgrades, Retrofit oder
Erweiterungen zu machen.

Einfach iiberzeugend: pay-as-you-earn
Finanzierungslésungen von Siemens Finance &
Leasing bieten einen klaren, im Vertriebsprozess
einfach zu kommunizierenden Vorteil: Sie verteilen
die Zahlungen parallel zur Nutzung der techni-
schen Losung — und die Kosten kongruent zum
Nutzen, weil sich die Investition aus den daraus
erwirtschaften Ertrdgen finanziert. Dazu kommen
einfache Kalkulierbarkeit, Unabhangigkeit von
der Hausbank, Verbesserung der Bilanzrelationen,
Erhaltung der Kreditlinien und Verbesserung der
Liquiditat.

Als Teil von Siemens verbinden wir seit mehr als
50 Jahren moderne Technologie und attraktive
Finanzierungslésungen und kédnnen bankenun-
abhangige Losungen von Unternehmer flr Unter-
nehmer anbieten.

Interesse an weiterfiihrenden Infos rund
um das Thema Absatzfinanzierung?

Ein Whitepaper liefert Antworten auf die
wichtigsten Fragen:

SIEMENS

Mit sieben Fragen zu
mehr Umsatz und
Ertrag
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Als ein fihrender Lieferant fir erstklassige Ausriistung und Technologiepartner fir die Elektronik-
industrie unterstitzt ASMPT Elektronikfertiger weltweit beim Aufbau ihrer integrierten Smart Factory.

Was lange wahrt, wird immer
besser: Absatzfinanzierung

Mit maBBgeschneiderten Finanzierungslosungen haben ASMPT und Siemens Financial Services schon
zahlreiche Unternehmen Uberzeugt — zuletzt die ESCD GmbH und die VIERLING Production GmbH.

fur Smart Factories

Stabilitat zahlt sich aus: ASMPT SMT Solutions und
Siemens Financial Services sind seit mehr als 15 Jahren
Partner flr Absatzfinanzierung. Projekte bei der

ESCD GmbH und der VIERLING Production GmbH
zeigen, dass der Erfolg dabei stetig wachst.

lhr Ansprechpartner bei
Siemens Finance & Leasing GmbH

Bjorn Sonke Miiller
Tel.: +49 172 3419908

bjoern_soenke.mueller@siemens.com

6 finance:now

Nachhaltigkeit im Blick: die Finanzierung

fiir ESCD

Die ESCD GmbH aus Brunsbttel gehdrt zu Nord-
deutschlands gréBten Dienstleistern rund um

die Elektronik-Fertigung — und zu den langjah-
rigen Kunden von ASMPT und Siemens Financial
Services. Im Jahr 2022 errichtete die ESCD eine
Produktionshalle, die Platz flr eine deutliche
Erweiterung des Maschinenparks bot. Im Zuge der
Kapazitatserweiterung wollte ESCD deshalb in eine
Bestlickungsautomatenlinie fiir die Produktion
sensibler elektronischer Platten investieren und
sich gleichzeitig finanzielle Bewegungsfreiheit flr
die Ausstattung der Halle mit nachhaltiger Gebau-
detechnik sichern. Auch der bestmdgliche Zugang
zu staatlichen FérdermaBnahmen war gefordert.

Diesem Anforderungsprofil konnten ASMPT und
Siemens Financial Services gemeinsam gerecht
werden. So strukturierten die beiden Partner das
Projekt mit einem Gesamtvolumen von deutlich
Uber zwei Millionen Euro und boten ESCD einen
langfristigen Mietkaufvertrag mit Degression und
Vorfinanzierung der Abschlagszahlungsverein-
barung mit ASMPT.

Seit Betriebsstart, bendtigt die neue Montage-
linie bis zu 50 % weniger Energie als vergleichbare
dltere Anlagen. Mit ihrer Investition unterstreicht
die ESCD GmbH somit ihr Engagement fiir mehr
Nachhaltigkeit, das sich auch in der Gebdude-
technik der neuen Produktionshalle spiegelt: Sie
verfligt Uiber eine Warmepumpe und arbeitet mit
Warmerlickgewinnung. Zudem ist die Dachflache —
wie auch die Lagerhalle — mit einer Photovoltaik-
anlage ausgestattet.

MaBgeschneidert: Mietkauf bei VIERLING

Im nordbayerischen Ebermannstadt konnten ASMPT
und Siemens Financial Services gemeinsam einen
weiteren Kunden mit einem Paket aus Technik und
Finanzierung gewinnen: die VIERLING Produktion
GmbH, ein vielfach ausgezeichneter Elektronik-
dienstleister, der sein Portfolio um komplette
Digitalisierungsldésungen erganzt. Das Familienun-
ternehmen wollte in zwei neue ASMPT A1 Bestlick-
automaten mit Zubehdr investieren und suchte
nach einer addquaten Finanzierungslosung von
einem fachkundigen und dauerhaft zuverldssigen
Anbieter. ASMPT und Siemens Financial Services
konnten VIERLING das Gewtlinschte bieten —in
Form eines Mietkaufvertrags mit Vorfinanzierung
flr eine Laufzeit von 84 Monaten. Damit erhielt
VIERLING fir seine Investition mit einem Gesamt-
volumen von fast 1 Million Euro die gesuchte ganz-
heitliche und zeitkongruente Finanzierungslosung
mit festem Zinssatz. Wie bei Mietkauf tblich, geht
das Eigentum an den finanzierten Gitern zum
Vertragsende automatisch auf den Finanzierungs-
nehmer lber.

,Siemens Financial Services liefert die
perfekte bankenunabhangige Finanzie-

rungslésung fir unsere Bedlrfnisse bei

Maschineninvestitionen, kombiniert
mit einem professionellen und sehr
personlichen Service."

Jorg Grimsmann, Geschaftsfihrer &
Gesellschafter der ESCD GmbH

finance:now 7
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Kosten senken, CAPEX schonen:
~Energy-as-a-Service” macht’s

stoba Prazisionstechnik zahlt seit Gber 60 Jahren zu den Spezialisten bei der Entwicklung und Herstel-
lung von Komponenten und Baugruppen, die weltweit in den unterschiedlichsten Bereichen, unter
anderem in der Automobilindustrie, eingesetzt werden. Sie ist Teil der stoba Unternehmensgruppe, die
flr innovative Prozesse und Perfektion steht — auch im Hinblick auf zukunftsfahige Energieversorgung.

moglich.

Was wie die Quadratur des Kreises klingt, ist fur

stoba Prazisionstechnik GmbH & Co. KG Realitat

geworden — dank der technischen Losungen und eines

innovativen Energy-as-a-Service-Modells von Siemens.

[/]

[]
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Auf dem Weg zur Klimaneutralitat

Die stoba Prdzisionstechnik in Backnang hat

sich eine klimaneutrale Produktion zum Ziel
gesetzt. Um metallische Bauteile und Baugruppen
umweltschonend herzustellen, arbeitet sie mit
Siemens Smart Infrastructure zusammen. Mit
einem gemeinsamen Projekt will stoba bis 2030
CO,-Neutralitat erreichen und die Erzeugung und
den Verbrauch von Energie nachhaltig, flexibel
und leistungsfahig aufstellen. Um diese Ziele
umzusetzen, werden heterogene Leitsysteme
durch das ganzheitliche Managementsystem von
Siemens, Desigo CC, ersetzt, worliber auch das
Lastmanagement betrieben wird und die Flexi-
bilitaten vermarktet werden. Zur erfassten Infra-
struktur gehdren mehrere Assets, wie die vorhan-
denen Blockheizkraftwerke und ein im Zuge des
Projekts installierter Batteriespeicher mit 500 kW
Kapazitat. Peak Shaving, also die Lastspitzen-
kappung durch firmeneigene Kraftwerke und den
in den Batterien gespeicherten Strom sowie ein
flexibler Anlagenbetrieb reduzieren den Erdgas-
verbrauch am Standort in kurzer Zeit um rund die
Halfte. Durch die Flexibilisierung der Verbrauche
von Strom, Kalte und Warme kann stoba kiinftig

bis zu 26 % der Kosten einsparen — was etwa einer

Summe von 1 Million Euro pro Jahr entspricht.

Kostenvorteile durch flexibles
Energiekonzept

Das Projekt bei stoba Prazisionstechnik zeigt, dass
die flexible Gestaltung von Produktion und Ener-
gieverbrauchen in der Praxis schon jetzt Kosten-
vorteile fir produzierende Unternehmen mit sich
bringt. Eine am Energiemarkt ausgerichtete Fahr-
weise der Anlagen ermdglicht es Betreibern, bei
flexiblen Energietarifen zu sparen — ohne Produk-
tivitatseinbuBen oder manuellen Aufwand in
Kauf zu nehmen. Weitere Vorteile wie potenzielle
Zusatzerlose durch die Vermarktung optimieren
die Kostenstrukturen zusatzlich.

Siemens Financial Services macht den
Unterschied

Ihre Vorteile voll ausspielen kann die technische
Losung durch das auf sie zugeschnittene flexible
Energiekonzept als Energy-as-a-Service-Modell,
in das Siemens Financial Services seine Kompe-
tenz fir strukturierte Finanzierungen einbringen
konnte: Die installierten Anlagen werden oder
bleiben das Eigentum von Siemens, wodurch
sich CAPEX in OPEX verwandeln und eine bilanz-
neutrale Darstellung moglich wird. Im Rahmen
eines Servicekonzepts Uiber acht Jahre garantiert
Siemens einen 24/7-Service mit kontinuierlicher
Optimierung. stoba bezahlt an Siemens dafir
lediglich eine Servicerate, die abhdngig von der

erzielten Einsparung ist.

.Eine CO_-neutrale Produktion an

unserem groBten Standort ist fur stoba
eine bedeutende Aufgabe. Mit dem
zukunftsweisenden Energiemanage-
mentkonzept von Siemens kommen
wir diesem Ziel nachhaltig naher.”

Gerhard Firlbeck,
Geschaftsflihrer stoba Prazisionstechnik

finance:now 9
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Zu Sa m m e n n a Ch h a |tige r: Der 6kologische FuBabdruck von Geb&duden lasst sich durch MaBnahmen zur Digitalisierung und Vernet-

zung gegenuber dem durchschnittlichen Gebaudebestand deutlich verringern — Siemens beziffert
dieses Potenzial auf bis zu 80 Prozent. Der Hintergrund sind unnétige Energieverbrauche durch techni-

°
KI I maSCh utz u nd S ma rt Data sche Anlagen, die laufen, ohne dass sie bendtigt werden. Dies kann die Heizung, die Kiihlung oder auch

die Luftung sein und fuhrt im Ergebnis zu hoheren Betriebskosten des Gebdaudes und einer schlechten

Gewerbegebdude bieten erhebliches Potenzial fir kleinere CO_-Bilanz.

okologische FuBabdriicke und gréBere 6konomische

Effizienz. Heben lassen sie sich mit der Smart-Data- In Klimaschutz investieren, ohne zu Vielfach bewihrt

. . . i ti 1 . . .
Technologie MeteoViva Climate und der passenden investieren , . Dieses Angebot hat sich am Markt schon vielfach
i . Si Die vom Technologieunternehmen MeteoViva durchgesetzt. Eines der neuesten Beispiele ist
Inanzierung von siemens. entwickelte Smart-Data-Technologie MeteoViva ein Biirogebsude, das zu Deutschlands héchsten

Climate bietet ein Gegenmittel. Sie fiihrt die Hochhiusern zahlt und mit seiner markanten
Wetterprognosen und aktuelle Gebaudebetriebs- Architektur und einem einzigartigen Grundriss
daten wie z.B. Energie- und Leistungspreise, eine lkone darstellt. Bereits in der ersten Halfte der
Bauphysik und Gebdudetechnik in einem digitalen 90er-Jahre errichtet, besticht es bis heute durch
dynamischen Gebaudemodell zusammen, wertet seine Nachhaltigkeit, was eine LEED-Gold-Zertifi-
sie aus und optimiert proaktiv die Steuerung der zierung fiir Bestandsgeb3ude eindrucksvoll unter-
gebdudetechnischen Anlagen. streicht. LEED ist die international anerkannte

Damit die ,vorausschauende, selbstlernende und Referenz fiir erstklassige ,griine” Immobilien. Der

einfach zu integrierende Smart-Data-Lésung” dabei Einsatz von MeteoViva Climate als ,Sustainable

O MeteoViva Buildings as a Service” rundet die Positionierung

ihre volle Wirkung entfalten kann, sind in vielen

Gebaduden zuséatzliche Messtechnik sowie Sensoren des Biirohochhauses als nachhaltiges Objekt

und Aktoren fiir die Haustechnik erforderlich. Die perfekt ab — dank der passenden Finanzierungs-

I6sung tatsachlich ,ohne zu investieren”.

damit unweigerlich verbundenen Investitionen in
die Hardware wiirden jedoch eine finanzielle Hiirde
flr den Einsatz der Losung bedeuten, was dem
Ansatz von MeteoViva fundamental widersprache,
Denn schlieBlich bietet das Unternehmen die
Softwareanteile seiner Losung unter dem Motto
.In Klimaschutz investieren, ohne zu investieren!”
optional gegen monatliche Gebihren an.

() Sparen mit ,Sustainable Buildings
as a Service”
8 Um dieses Ziel zu erreichen, kommt Siemens

: ey ; Financial Services mit seinem Angebot fiir maB3-

= = geschneidertes ,Sale-and-lease-back” ins Spiel: +LZusammen gestalten wir eine nach-
- ) g . St il'lIa: Unternehmen kénnen erforderliche, zusatzliche haltigere Zukunft! Oder wie eine
-.' : @ . lIE“" : Technik zu einem festen Zinssatz glinstig und datenbasierte Losung fiir mehr
LA MM hl,_ M vor allem I.|qu|d|tatssc.honend finanzieren. Damit Geb3udeeffizienz und maBgeschnei-
; e i h entsteht eine kongeniale Ergdnzung zum Angebot . . . .
= & _ ) . o o derte Finanzierungen die Energie-
- il ; () flr ,Sustainable Buildings as a Service”: Kunden . . .
e T : (il . . . . ) wende vorantreiben wird. [...] Eine
A L M - - iir 4 von MeteoViva und Siemens Financial Services
W ol . . .
. - A e kdnnen die Funktionalitdt der Losung nutzen, perfekte Kombination fir mehr
= TR : statt Software und Systeme zu besitzen. Sie Klimaschutz im Baubereich.”
i ARy Ansprechpa er be zahlen lediglich einen monatlichen Festbetrag
: q b und erhalten dafiir héchstmégliche Anlagen- Uwe GroBmann,
. verfiigbarkeit und umfassenden Service, ganz Geschaftsfiihrer MeteoViva GmbH
& d d OD
ohne das Budget zu belasten.
a 490 Vi| 60
d a d ops@ e e O
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Einblicke nach Mal3 fur
Investitionsentscheider.
Die Insight-Studien und
Whitepaper von

Siemens Financial Services.

Siemens Financial Services veroffentlicht regelmaBig
Studien und kompakte White Paper, die wichtige
Themen fur Unternehmer untersuchen und aktuelle
Trends beleuchten. Mit unseren Insight-Studien

sind Sie dem Wettbewerb einen Schritt voraus.

Basierend auf griindlicher Recherche und Erkenntnissen von Siemens und anderen fiihrenden
Herstellern, internationalen Vergleichen und Experteninterviews bietet Siemens Financial
Services eine ganz Reihe aktueller Studien und White Paper fur alle, die gerne mehr wissen

mochten.

Aktuell stehen unter anderem folgende Ausgaben zum kostenlosen Download bereit:

Dekarbonisierung finanzieren: Von der SIEMENS
Herausforderung, in Ladeinfrastruktur fur
E-Mobilitat zu investieren

Lesen Sie, welche finanziellen Herausforderungen
mit dem Umbau hin zur E-Mobilitdt einhergehen,
wie weit verschiedene Staaten mit der Umsetzung
sind, und welche Rolle intelligente Finanzierung

dabei el k Dekarbonisierung finanzieren:
abel spielen kann. Von der Herausforderung, in
Ladei truktur fiir

12 finance:now

Warum intelligente Technologie smarte
Finanzierung braucht

Informieren Sie sich, wie die Kombination aus
intelligenter Technologie und intelligenter Finan-
zierung der Back- und StiBwarenbranche einen
nachhaltigen Weg zur Modernisierung und digi-
talen Umgestaltung ihrer Abldufe bietet.

Digitale Transformation im
Gesundheitswesen

Verschaffen Sie sich einen Uberblick, wie intelli-
gente Finanzierungslésungen drohende Investi-
tionsllicken schlieBen und wie die Gesundheits-
systeme verschiedener Lander auf die Situation

eingestellt sind.

Absatzfinanzierung leicht gemacht -
mit sieben Fragen zu mehr Umsatz

und Ertrag

Erfahren Sie, wie und warum Absatzfinanzierung
mit Siemens einem GrofBteil aller Unternehmen
mit Technologie und B2B-Vertrieb dabei helfen
kann, Unternehmensziele zu erreichen.

Warum intelligente
Technologie smarte
Finanzierung braucht

SIEMENS

Transformation
im Gesundheitswesen

SIEMENS

Mit sieben Fragen zu
mehr Umsatz und

Insight-Studien Ausgabe 01|2024
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Retrofit: Nachhaltig
und budgetkonform

zu modernem Equipment

Ungeplante Stillstandzeiten, mangelnde
Energieeffizienz, hohe Wartungskosten,
aufwendige Steuerung, fehlende
loT-Anbindung, etc. Wenn in die Jahre

gekommene Technik zunehmend
Probleme bereitet stellt sich die Frage, ob
man in neues Equipment investiert, oder
das bestehende Uberholt und auf den
neuesten Stand der Technik bringt — was
oft guinstiger, schneller und nachhaltiger

ist.

Mit der passenden Retrofit-Finanzierung
von Siemens Financial Services konnen
Maschinen und Anlagen beim Hersteller,
Siemens oder einem anderen technischen
Dienstleister Ihrer Wahl budgetkonform

modernisiert werden.

Effizienz, Produktivitat und CO,-Bilanz
leiden unter veralteter Technologie —

eine Neuinvestition ist aufwendig und
die Lieferzeiten sind lang. Ein Retrofit-
Zahlungsplan 16st dieses Dilemma auf

und erlaubt es, bereits getatigte Investiti-

onen optimal zu nutzen und die Lebens-
dauer zu verlangern, indem vorhandene
Produktionstechnik, Gebaudetechnik, IT
oder Medizintechnik fit fiir die Zukunft
gemacht werden.

14 finance:now

Vorhandene Technik optimal
nutzen - budgetkonform und
nachhaltig

Die Ergebnisse eines solchen Retrofits
reichen von schnellerer Produktion

Uber niedrigere Energiekosten bis hin

zu optimierten Prozessen — die Aufris-
tung der bewdhrten Systeme kann die
Kosten senken und die Ertrdge verbes-
sern. Dabei gestaltet Siemens Financial
Services den Retrofit Zahlungsplan so,
dass die Kosten des Technologie-Updates
zum vorgegebenen Budget passen. Das
schont die Liquiditdt und optimiert die
Bilanz. Auch die Kreditlinien bei der
Hausbank bleiben unberihrt. Die Raten
flr den Retrofit kdnnen haufig durch

die Performancesteigerung oder Einspa-

rungen beglichen werden.

Interesse an weitergehenden Infos

rund um das Thema Retrofit und

#Technologiefinanzierung?

Holen Sie sich Antworten auf lhre

Fragen.

Mit unserem Informationspaket:

www.siemens.de/leasing/retrofit

Mit unserer aktuellen Insight Studie
zum Gebaudetechnik-Retrofit fir

Gewerbeimmobilien:

SIEMENS

[ Bl

-
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Ihr Erfolg unsere Mission.

-

Die Digitalisierung verandert unser
Leben — sowohl privat als auch in
unseren Geschaftsbeziehungen. Daher
wirden wir lhnen gerne auch auf
elektronischem Weg Einladungen zu
Messen und Veranstaltungen sowie
Mailings zu aktuellen Trends und Inno-
vationen zusenden. Diese Form der
Kommunikation funktioniert nur, wenn
Sie damit einverstanden sind. Alles,
was wir dazu brauchen, sind ein paar
wenige Angaben und Klicks von lhnen
in unserem Kontaktformular. Nach dem
Absenden lhres Formulars erhalten Sie
eine E-Mail von uns, um Ihre Angaben
zu bestdtigen. So sichern Sie sich auch
in Zukunft Ihren Informationsvor-

sprung.

Lassen Sie uns' J
lin;

Zukunftauch digi
VerbirQlung bleiben.
.

Ihr Vertrauen ist unser/Antrieb —

!

lhre Vorteile auf einen Blick:

e Schnelle und digitale
Kommunikation

* Jederzeitige Mdoglichkeit zur
Abmeldung bzw. Widerruf (Opt-out)

e Umweltfreundlich durch Ressourcen-
schonung

Schenken Sie uns weiterhin Ihr
Vertrauen, um unsere Partnerschaft
erfolgreich in das digitale Zeitalter zu
fUhren. Bitte geben Sie dafir Ihr Einver-

standnis!

Zustimmung Ausgabe 01|2024

Es sind nur drei Schritte:

1.

Besuchen Sie
siemens.de/zustimmung

. Geben Sie lhre Kontaktdaten ein und

senden Sie uns lhre Einwilligung.

. Bestdtigen Sie die Bestatigungs-

E-Mail, die Ihnen nach Schritt 2
zugeht, und bleiben Sie informiert.
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Ausgabe 01|2024 Messen und Events

Willkommen zum Dialog -
wir freuen uns auf lhren Besuch auf
Messen und Events

Als Spezialist fur #Technologiefinanzierung stehen wir lhnen naturlich auch
auf den fihrenden Messen und Branchenveranstaltungen zur Verfligung.
Hier einige der wichtigsten Messen in den nachsten Monaten:

e

03.03.-08.03.24
Frankfurt
Halle 11.0, B56

22.04.-26.04.24

light+building 2024

Smarte Finanzierungen fiir smarte Gebéude in Gratis-Tickets
sichern:

einer sich wandelnden Welt

von Gebduden beschleunigen. (Siemens Stand Nr. 56 / Halle 11.0).

e OF RADIOLOGY
.0 wiw
= 28.02.-03.03.24
Wien
Hall X5, #514

Besuchen Sie uns auf der Light & Building 2024 und treffen Sie
unsere Finanzierungsexperten. Entdecken Sie unsere innovativen
und nachhaltigen Finanzierungsmodelle, die die Transformation

European Congress of Radiology 2024
Financing the Future of Healthcare

Der ECR (European Congress of Radiology) ist einer der gréBten
medizinischen Kongresse in Europa und die zweitgréBte radio-
logische Tagung der Welt. Ab dem 28. Februar 2024 steht er
unter dem Motto ,Next Generation Radiology”, besuchen Sie

uns am Stand von Siemens Healthineers in Wien.

Hannover Messe 2024

HANNOVER
MeSSse

Energizing a Sustainable Industry Gratis-Tickets
sichern:
Auf der weltweit wichtigsten Industriemesse stellen vom siemens.de/

22. bis 26. April 2024 mehr als 4000 Unternehmen hannovermesse
gemeinsam L&sungen flr eine leistungsstarke und

Hannover . .
nachhaltige Industrie vor.
Halle 9
Einladung zur SFS-Kunden-
veranstaltung am 23.04.2024
auf der Hannover Messe.
Informationen und Anmeldung unter:
siemens.de/managementlunch
finance:now Grafik: Helfen Sie uns, die Kontaktdaten aktuell Lassen Sie uns in Zukunft auch digital in
Februar 2024 mloew[werbeagentur] zu halten. Gerne senden wir lhnen Verbindung bleiben, indem Sie uns lhre
Herausgeber: www.mloew-werbeagentur.de interessante Nachrichten auch digital zu. Zustimmung zur digitalen Kommunikation
V.iS.d.p. Hor.st Bermed Adressanderungen oder neue Kontakte geben. Mehr unter:

Siemens Finance & Leasing GmbH
Otto-Hahn-Ring 6

80200 Miinchen
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